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Wir, die Lindab GmbH, sind ein führender Anbieter von Luftleitungssystemen für Klima- und Lüftungsanlagen und 
haben unseren deutschen Firmensitz in Bargteheide bei Hamburg. Führend bedeutet: Immer direkt vor Ort, mit 
Ideen und Services, die die Arbeit unserer Kunden einfacher machen. Mit unserer flächendeckenden 
Niederlassungsstruktur erwirtschaften wir mit 100 Mitarbeitern einen Umsatz von ca. 27 Mio. Euro und haben damit 
eine herausragende Marktposition. 
 
Lindab gehört zu der gleichnamigen skandinavischen Unternehmensgruppe, die Produkte für vereinfachtes 
Bauen und verbessertes Innenraumklima entwickelt, produziert und vermarktet. Der Konzern setzte mit 
seinen ca. 5.100 Mitarbeitern in 32 Ländern 800 Mio. EUR in 2016 um. Für die Beratung und Betreuung 
unserer Kunden suchen wir daher einen 

 

Vertriebsmitarbeiter (m/w) im Außendienst 
für die Region Hannover, Kassel, Osnabrück 

 
Die Aufgabe: 
 Nach umfassender Einarbeitung sind Sie als Vertriebsmitarbeiter im Außendienst für den Umsatz und die 

Aktivitäten in Ihrer Region verantwortlich. 

 Sie betreuen und erweitern den bestehenden Kundenstamm im Klima- und Lüftungsbau sowie im 
Anlagenbau. 

 Sie verkaufen unser komplettes Produktsortiment, beraten den Kunden bei der Anwendung und führen 
Verhandlungen eigenständig durch. 

 In dieser Funktion agieren Sie von Ihrem Home-Office aus, kooperieren mit Ihren Kollegen im 
Vertriebsteam und berichten an die Vertriebsleitung. 

 

Die Anforderungen: 
 Abgeschlossene Ausbildung z.B. als Techniker HKL, Versorgungstechniker oder Mechatroniker für Kälte- und 

Klimatechnik. 

 Mehrjährige Erfahrung in der Betreuung und Anwendungsberatung von Kunden, idealerweise im Anlagenbau. 

 Sie sind kontaktstark, können Ihre Gesprächspartner argumentativ überzeugen und legen Wert auf eine 
stabile, partnerschaftliche Kundenbeziehung. 

 
Unser Angebot: 
 eine herausfordernde Aufgabe mit besten Entfaltungsmöglichkeiten und hohem Potential   

 gezielte und umfassende Einarbeitung sowie Weiterbildungsmaßnahmen 

 attraktive Rahmenbedingungen mit einer Home-Office-Ausstattung, Dienstwagen mit privater Nutzung, 
leistungsgerechtes Gehaltsmodell, VWL  

 sehr gutes Betriebsklima mit einer skandinavischen Unternehmenskultur, in der ein freundliches und 
wertschätzendes Miteinander an der Tagesordnung ist und in der sich Eigenverantwortung und 
Teamgeist sehr positiv ergänzen 
 
Ihre aussagekräftige Bewerbung (Lebenslauf, Zeugnisse sowie ein Anschreiben mit Ihrer Gehaltsvorstellung 
und Ihrem nächstmöglichen Eintrittstermin) senden Sie bitte per E-Mail an marjaana.kubald@lindab.com. 
Vertraulichkeit sichern wir Ihnen selbstverständlich zu.  
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